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Astrologie: de ontbrekende

schakel voor commercieel succes?

Albert-Jan Hoeksema adviseert, ondersteunt en begeleidt bedrijven en onder-

nemers door de nieuwste bedrijfsmanagement technieken te combineren met

astrologische inzichten. De in Nederland gevestigde Albert-Jan heeft een breed

klantenbestand en adviseert bedrijven uit een scala aan industrieén. Onlangs was

hij gastspreker op een bijeenkomst van de Staalfederatie en Joanne Mcintyre
van Stainless Steel World sprak met hem over zijn werk.

Door Joanne Mcintyre en Anne Cunningham

Albert Jan als gastspreker bij een bijeenkomst van de
Staalfederatie

Om bedrijven vanuit het
bedrijffsmanagement oog-
punt te analyseren gebruikt
Albert-Jan erkende modellen
zoals het "Business Model
Canvas” of “Porter’s Value
Analysis”. Vervolgens biedt
astrologie een nauwkeurige
informatiestroom over de
toekomstige ontwikkelingen,
en ook antwoorden en oplos-
singen voor specifieke vragen
en problemen.

Op zoek naar zekerheid
"Wanneer een klant bij mij
komt, moet ik de datum en
tijd weten van zo veel moge-
lijk belangrijke factoren, zoals
datum van bedrijfsoprich-
ting, inschrijving bij de KvK,
officiéle opening, beursgang,
enzovoort. De datum, tijd

en plaats van geboorte van
de persoon zijn ook nodig,
alsmede de datum en tijdstip
dat hun vraag is ontstaan. lk
adviseer mensen altijd om
deze gegevens te noteren
wanneer er een vraag zich

Achtergrond

Albert-Jan geeft al ruim
vier jaar astro-strategisch
advies. “Tijdens het
studeren voor mijn MBA
ontmoette ik Yvonne
Kalsbeek, die de astrolo-
gie trainingsinstituut Ad
Astra runt. Gefascineerd
door het gebruik van de
astrologie als een bedrijfs-
hulpmiddel, heb ik dit aan
mijn studie toegevoegd
om de nauwkeurigheid
en mogelijkheden ervan
in het bedrijfsleven te
beoordelen. [k ontdekte
dat het een prachtige
informatiestroom biedt
om de besluitvorming te
ondersteunen, gedach-
tengang van anderen

te beoordelen, en om
waardevolle bedrijfsma-
nagement inzichten op te
doen. Na het behalen van
mijn MBA hebben Yvonne
en ik samen het bedrijf
Astrostrategy opgericht,
die beide studies combi-
neert.”

voordoet, omdat deze gege-
vens belangrijk zijn.”

Vragen die aan Albert-Jan
gesteld worden variéren
sterk, van wanneer bedrijfs-
fusies uitgevoerd moeten
worden tot het oplossen van
conflicten. “De beperking
van astrologie zit in de inter-
pretatie ervan. Alle informatie
is er, maar de sleutel is de
juiste interpretatie ervan. Het
is een kunst, en moet blijvend
worden geoefend.”

Zaken = oorlog

"In oorlogstijden waren astro-
logen vroeger belangrijke
adviseurs. Militaire strategie
en bedrijfsvoering hebben
veel gemeen. Sun Tzu's ‘The
Art of War’, een zeer invloed-
rijke oud Chinees boek over
militaire strategie, wordt
bijvoorbeeld tegenwoordig
gebruikt in bedrijfsmanage-
ment studies. In zaken en in
oorlog heb je strategieén
nodig om je tegenstanders
een stap voor te blijven, om

gramma in te voeren kan
Albert-Jan astrologische
tekeningen produceren die
een schat aan informatie
onthullen. “In de astrologi-
sche tekening kunnen we
elk aspect van een bedrijf
terugzien: haar fundamen-
tele toestand, communicatie
en marketing, hoe het zich
aan de wereld presenteert,
marktontvangst, vijanden,
samenwerkingspartners, de
bank...alles. Door de teke-
ning te interpreteren kan ik
de huidige en toekomstige
situaties inzien. Bij het onder-
zoeken van een vraag kijk ik
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naar de harde cijfers vanuit
een bedrijffsmanagement
oogpunt, het jaarverslag,
aandeelprofielen, enzovoort,
waardoor ik al een bepaalde
mening ontwikkel. Astro-
logie is dan een extra tool
waarmee ik er veel meer in
kan zien. Het kan theorieén
bevestigen en mogelijkheden
onthullen om problemen
mee op te lossen. ”

Het uitgebreide interview
met Albert-Jan Hoeksema
kunt u teruglezen in de juni
uitgave van Stainless Steel
World.

% ]
AN

i

R

Albert Jan met zijn zakenpartner Yvonne Kalsbeek

jezelf goed te positioneren
en om jezelf te kunnen verde-
digen. Astrologie kan men-
sen helpen te bepalen waar
ze als ondernemer staan:

wat komt eraan, wat zijn de
thema’s voor komende jaren,
jouw visie voor het omgaan
met aankomende gebeurte-
nissen.”

De astrologische
tekening

Door de gegevens van een
klant in een astrologiepro-

Vertrouw op je
gevoel

"In de loop der jaren
hebben we grotendeels
vertrouwen in onze intuitie
verloren. Dat onderbuik
gevoel dat alle succes-
volle ondernemers ken-
nen. Er zijn vele boeken
geschreven over dit ‘zesde
zintuig’ en astrologie is
een hulpmiddel die dit
ondersteunt. Je moet op
je gevoel vertrouwen.”
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Continuous growth and outstanding innovations on
highest technical level will be presented at VALVE
WORLD EXPO 2014 in DUsseldorf. Valves, the whole
range of equipment as well as up- and downstream
technologies will take center stage. The VALVE WORLD
CONFERENCE as major event of the valve industry
analyses the markets’ future, considering scientific
evaluations. Dusseldorf turns it on!

9th Biennidl Valve World Conference & Exhibition

Dusseldorf, Germany, 2-4 December 2014
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